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Dziedzictwo 
Strategia 
Partnerstwo



Ekspertyza biotechnologiczna 

Unikatowe terapie, strategiczne dla 
systemów ochrony zdrowia

Wysokie bariery wejścia dla 
konkurencji

Niezależność łańcucha dostaw

Współpraca z ośrodkami naukowymi

Dziedzictwo jako zasób



Przełamanie bariery wewnętrznej –
świadoma decyzja o otwarciu na świat

Potrzeba skalowania biznesu

Dogłębna analiza i wybór rynków

Business intelligence oraz międzynarodowe 
imprezy branżowe

Strategia wejścia na rynki



Model licencji wyłącznych

Budowanie łańcucha wartości – added
value dla klienta

Jakość, cena, dostępność 

Koncentracja na partnerstwie z lokalnymi 
championami

Partnerstwo strategiczne



 60% sprzedaży z eksportu 

 Sprzedaż w euro i usd

 Dywersyfikacja ryzyka

 Learning process

Korzyści wynikające ze 
strategii eksportowej



www.synthaverse.com


